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‘ PM VISITA BRASIL EM AGOSTO... P CERTIFICACAO DO AEROPORTO DA PRAIA

Furt delegacao
empresarial “na bagagent’

O primeiro-ministro José Maria Neves visitara a partir de 12 de
Agosto proximo, e durante dez dias, cinco estados brasileiros no quadro
do desenvolvimento das relagdes com os Estados do Nordeste do
Brasil. Maria Neves far-se-a acompanhar na sua deslocacao as terras
de Vera Cruz dos ministros da Economia, Crescimento e
Competitividade e da Educagéo e Valorizagéo dos Recursos Humanos
e de uma delegacao que integra representantes da Enapor, ASA, Cabo
Verde Investimentos e uma componente empresarial chefiada pelas
Camaras do Comércio de Barlavento e Sotavento.

O chefe do executivo cabo-verdiano confirmou a sua visita ao Brasil,
concretamente aos Estados de Pernambuco, Alagoas, Ceara, Parai-
ba e Goias ao governador de Alagoas, Ronaldo Santos, que esteve no
nosso pais ha dias, a convite do Cinemate, que realiza o filme luso-
cabo-brasileiro “Ailha dos Escravos”. “J4 aceitei o convite. Vamos
identificar uma data”, afirmou Maria Neves, anunciando que sera
acompanhado por uma delegagéo empresarial e governamental com
o intuito de discutir as perspectivas de cooperagéo futura. “E uma
visita fundamental, que deixara marcas. Serao abertos os cami-
nhos para uma forte cooperagao entre Cabo Verde e o Nordeste
do Brasil”, perspectivou Neves.

E esta ‘missao cabo-verdiana’ ao Brasil € uma resposta aos in-
sistentes pedidos dos Estados do Nordeste, que tém manifestado in-
teresse no aumento da frequéncia de voos da TACV para o Brasil. “Os
brasileiros manifestaram essa vontade, sobretudo por causa do
turismo de negocios. E nos dois sentidos, ou seja, de Cabo Ver-
de-Brasil e vice-versa. Cabo Verde esta interessado em sentar e
discutir o assunto”, diz uma fonte da CI.

Quanto a presenca da Enapor na delegacédo, ao que consegui-
mos apurar, o governo pretende rentabilizar os investimentos feitos a
nivel das infra-estruturas portuarias e trazer o Brasil para Cabo Verde,
com o argumento de que as ilhas podem funcionar como um refluxo
para outras paragens. Com isso, o Brasil podera instalar industrias no
nosso pais, beneficiar da Agoa e alargar a sua penetragao nos Palop,
a partir de Cabo Verde. O préprio primeiro-ministro reafirmou recente-
mente o desejo de ver Cabo Verde estabelecer uma parceria estraté-
gica com o Brasil e ser a sua porta de entrada no continente africano.

“Ja ha manifestacao de interesse. Por exemplo, neste momen-
to esta-se a analisar a possibilidade do Brasil montar uma desti-
laria e uma unidade de produgdao de PVC em Sao Vicente. E ha
outras industrias que poderao vir no seguimento destas”, reforca
outra fonte deste jornal, para quem Cabo Verde pode ainda despertar
o interesse do Brasil na privatizagdo, por exemplo, da Emprofac. E
que tendo em conta a sua experiéncia desta nossa empresa na pro-
ducado de medicamentos, Brasil pode aqui produzir medicamento es-
pecialmente retro-virais, a pregos bastante competitivos. Ou seja, pros-
segue, a mesma fonte, ha varias possibilidades de Cabo Verde coo-
perar com o Brasil, seja através de iniciativas individuais seja em ‘jo-
int ventures’.

Mas néo é apenas a area empresarial que se mostra aberta a
essa aventura. Ha4 um interesse forte de Cabo Verde em cooperar
com o Brasil também no dominio da cultura, concretamente na quali-
ficagao do nosso produto cultural genuino. E que, conforme pessoas
ligadas a cultura, Cabo Verde possui um patrimoénio edificado consi-
deravel, além do patrimonio imaterial que sédo a Tabanka, o batuque,
Cola San Jon, alguns produtos de caracter religioso, um espdlio valio-
so que veio do Seminario-Liceu de Sao Nicolau, entre outros, que
precisam ser reabilitados e qualificados.

“E preciso fazer a histéria desses produtos, enquadra-los no
contexto em que surgiram e associa-los a outros produtos que
Cabo Verde pode oferecer aos visitantes, mas também para po-
der divulga-los junto dos paises emissores de turistas”, afirmam.
Sobre a identidade cultural comum entre Cabo Verde e Alagoas que
José Maria Neves confessou “ndo imaginava tao forte”, o PM disse
tratar-se de uma ponte que se cria. “A cultura acaba por unir as
pessoas. E um cimento que fortifica a identidade dos povos. Es-
tamos a criar as condi¢coes para restabelecer esta ponte com o
Brasil”.

Ainda, a banca, Universidade de Cabo Verde e formagao técnico-
profissional sdo outras areas que o governo de Cabo Verde tem inte-
resse em explorar na sua relacdo com o Brasil. Neste capitulo, impor-
ta realgar o envolvimento de algumas estruturas de ensino superior na
montagem da Universidade de Cabo Verde. Quanto ao apoio a forma-
¢ao técnica e profissional, observa uma fonte da Educacéo, “Cabo
Verde nao tem riquezas naturais, pelo que precisa apostar forte
nos seus recursos humanos. E os quadros bem qualificados sao
um recurso valioso. Precisamos ser agressivos, mostrar as nos-
sas reais capacidades e nao ficar a espera que nos notem”, con-

clui. Constanca de Pina

Boeing da TACV faz voo teste no NAP
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O Aeroporto da Praia recebeu ontem, 28, um voo de teste com um Boeing 757/200 da TACV. Este voo enquadra-se

no processo de certificagdo do Novo Aeroporto da Praia e vai permitir ao IAC, ASA e TACV obter informagées

complementares sobre as condigbes de operacionalidade da infra-estrutura.

Pista e area de manobra, plataforma de
estacionamento, balizagem luminosa, meios
de combate aincéndios, assisténciaem esca-
la, s stemade comunicaco e combustivel sfo
0s servicos do NAP em andlise no decurso
deste voo experimental . Sobre a certificagdo
em curso, 0 Gabinete de Comunicaggo, Ima-
gem e RelagBes PublicasdaA SA explicaque
a Convencdo daAviagdo Civil internacional
obriga os Estados a oferecerem servigos e
condi¢Bes operacionais adequados e unifor-
mes a todas as aeronaves de outros estados,
nos aerédromos e aeroportos abertos ao pd-
blico, de acordo com os Standard e Préticas
Recomendadas (SARPs) da Organizago da
Aviacdo Civil Internacional (ICAO).

Em Cabo Verde, o Estado, intermediado
pelaAgéncia de Aviacdo Civil, é aentidade
responsavel pelaverificacdo e supervisio do
estado de cumprimento das SARPs pel o ope-
rador aeroportuario, aASA, empresaque ad-
ministra os aeroportos de Cabo Verde, atra-
vés de uma legislagdo apropriada. “Os do-
cumentosda | CAO queregem o processo
decertificagdo sdo a Convencdo de Chica-
go (Vol 1) e o Manual de certificacio de
Aerddromos. Em Cabo Verde o processo
de certificagdo dos aeroportos é regulado
pela Parte 14 dos CV CAR (Cabo Verde
Civil Aviation Regulation), aprovado em
Janeirode 2005 epublicadoem Mar ¢o pas-
sado”, escreve José Pedro Santos, do GCIRP
daASA.

Foi, diés, apartir da publicagdo do CV
CAR 14, que a ASA iniciou 0 processo de
preparacdo da certificacdo, designando as
equipas técnicas multidisciplinares para a
coordenacdo dos procedimentos e elaboragdo
de um Manual de Operagdes do Aeroporto
(MOA), instrumento chave para o processo
de certificag@o e funcionamento do NAP. O
MOA do Aeroporto da Praia deu entrada na
ACC, em Maio de 2005, conjuntamente com
um requerimento de certificaggo. Quarta-fei-
ra, 27, uma equipa de inspectores da IAC,
assistida por consultores neozelandeses e
acompanhada por técnicos daASA, deu ini-
cio asverificagBes einspecgdes dasinfra-es-
truturas, facilidades, sistemas e procedimen-
tos, 0 que deveraterminar no dia 3 de Agos-
to, apos o que serd elaborado e apresentado
um relatorio de avaliagdo preliminar.

GENESE DO NAP

O Aeroporto da Praiaé o primeiro aero-
porto de Cabo Verde aser construido, certifi-
cado e operacionalizado no periodo pos-in-
dependéncia. Deacordo comaASA, espera-
Se, com a sua abertura um impacto signifi-
cativo no sistemade transportes e nadinami-
zagao daactividade econdmica, turistica, co-
mercial e de negdcios, em Santiago e em
Cabo Verde. Exactamente por isso e nasvés-

perasdasuacertificacio e operaciondizacio,
aASA, através de um comunicado, traga o
percurso do NAP.

“As obras de construcédo do Novo Ae-
roportodaPraiaforam desenvolvidascom
base num Plano Director elaborado pela
Empresa de Aeroportos e Navegacao Aé-
rea de Portugal (ANA-EP), em 1990. O
dono daobraéo Governo de Cabo Verde,
representado pelo Ministério das Infra-
estruturaseTransportes, quedesignou um
Gestor do Projecto. Asobrasforam adju-
dicadas a um consdrcio portugués consti-
tuido pela Mota Engil, Adriano e Efacec.
A fiscalizagdo foi entreguea FBO”.

Quanto adecisdo demelhorar asinfra-es-
truturasaeroportuariasdacapitd, |&-seno Pla-
no, “ultr apassou o Smplespropdsitodeuma
ampliagdo dasareasdetratamento do tra-
fego nassuascar acter isticasevolutivashis-
toricas. Alguns factores determinaram a
necessidade de uma revisdo de fundo das
infra-estruturasaeroportuérias, nomeada-
mente a sua fungéo de suporte na reestru-
turacdo dotransporteaéreonacional entre
ilhas (trafego doméstico), a definigdo da
zona de influéncia do aeroporto de carac-
teristicas sub-regionais, relativamente ao
continenteafricano (Dakar, Banjul, Bissau,
Nouakhchott) eaacessibilidadeaavifesde
maior capacidade e autonomia (privilegi-
ando no entanto o Aeroporto do Sal como
aeroporto internacional)”.

Foram definidos como principios basi-
cos do Esquema Director Aeroportuario o
Airbus A310/300 como a aeronave criticaa
operar no NAP, os procedimentos de aproxi-
mag&o a pistacomo de ndo precisdo, ou sgja,
de aproximacao cléssicabaseadanum radio-
farol ndo direccional, queaASA complemen-
tou anos mais tarde com um Very High Om-
nidirectional Range/Distance Measuring
Equipment (VOR/DME) e procedimentos
Global Navigation Satellite System (GNSS),
enquanto que a pista foi desenhada com um
cumprimento de 2.100 metros, utilizaveis a
descolagem em ambos os sentidos.

PERCURSO COMPLICADO

Inicialmente os planificadores e deciso-
res entenderam estabel ecer como critériosna
determinagdo do comprimento da pista con-
siderar aoperagdo do avido ATP, tendo como
etapacriticao percurso Praia-Dakar e aope-
ragao do avido A310/300, com escalano Ae-
roporto do Sal. O custo do projecto seria de
31 milhdesdeddlares, financiadospelo BAD,
BADEA, Fundo da Nigéria e Governo de
Cabo Verde. Mas nem tudo correu como pla
neado e, em 2001, as obras estavam paralisa
das hdmais de um ano e asdividas acumula-
das junto do consdrcio-empreiteiro ascendi-
am a 210 mil contos. Paralelamente, foram

detectados graves problemas técnicos no ter-
minal de passageiros.

“Entdo, o Ministério das I nfra-estru-
turas e Transportes e a ASA desencadea-
ram uma série de acgBes visando resolver
os problemas e aretomada dostrabalhos.
Entre essas ac¢Bes destacam-se as negoci-
agles das dividas com o consorcio, com a
ANA (projectista) ea Engil (Empreiteiro).
A |ATA fez uma auditoria ao projecto de
infra-estruturaseasinstalagbesem quefo-
ram identificados alguns constrangimen-
tos como, por exemplo, a ndo segregacéo
dos passageir os inter nacionais e domeésti-
cos e a existéncia de salas Uinicas a chega-
da e partida”’, informa o gabinete de Ima-
gem daASA.

Foi ent&o decidido elaborar um outro
projecto, este visando a construcdo de um
terminal doméstico, avaliado em 358 mil
contos, cujas obrasforam concluidasem De-
zembro de 2004. AlteragBes ao plano que,
afirma o GCIRP, exigiram investimentos
complementares da ASA e da TACV. S6 a
ASA injectou mais de 14 milhGes de dola-
res em equipamentos einfra-estruturas que,
somados aos 31 milhdes do projectoinicial,
perfazem 45 milhdes de ddlares, cerca de
trés milhdes e 700 mil contos cabo-verdia-
nos. Por seu turno TACV, na qualidade de
operador de handling, investiu 1,6 milhdes
de délares, 118 mil contos cabo-verdianos,
em equipamentos.

E hoje, quatro anos depois, 0 NAP esta
apto para receber todos os tipos de aerona-
ves, desde osBoeing 737, 757 e 767 aosAir-
busA310eA321. Importareacar queafrota
daTACV éformadapor B757-200, que ope-
ram no NAP sem problemas, para os desti-
nos Lisboa, Luanda, Amsterddo, Paris, Ma-
drid, Londres, Roma, Zurique, Munique, For-
taleza, Boston. Quanto ao hangar, de acordo
com a nossa fonte, podera recolher a frota
ATR da TACV e, anda que condicionado,
um B757 eum A310.

Entretanto, o Plano Director de2002 €la-
borado pela |ATA estabelece o principio de
desenvolvimento em trésfases, até ao ano de
2023. A primeira até 2008, a segunda entre
2008 e 2015 e a terceira que se alonga até
2023. Para iss0, as infra-estruturas poderéo
passar por processos de expansdo e adequa-
¢80 da capacidade em fung&o do crescimen-
to e demandade tréfego. “ A pista ea plata-
forma de estacionamento de aeronaves
podem ser aumentadas. Ja o terminal de
passageiros podera crescer na vertical.
Ser 8o ainda construidos um check-in con-
cour seeum transportation center, um ter-
minal vip eum novo parque de estaciona-
mentodeviaturas, estesjafinanciadospelo
Fundo Cedeao, novalor desetemilhdesde

délares’, conclui anotadaASA.
Constanca de Pina
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NOTICIA

MERCADO DE CAPITAIS

A venda dos 90 por cento
das acgoes que o Estado
detém na Sociedade Cabo-
verdiana de Tabacos ira
marcar o arranque oficial da
Bolsa de Valores de Cabo
Verde. Esta iniciativa esta
sendo encarada como um
bom negdcio da BVCV que
estara, conforme o seu
presidente, operacional em
Setembro deste ano.
Verissimo Pinto perspectiva
que até la serao realizadas
vdrias acgoes,
nomeadamente a nivel da

formacgao.
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Venda das acdes do Estado na NCT
val marcar o arranque da Bolsa de Valores

A retirada do Estado da Sociedade Cabo-
verdiana de Tabacos constitui uma das activi-
dades que ird marcar, em Setembro deste ano,
aentrada em funcionamento da Bolsade Valo-
res de Cabo Verde. Ou sgja, 0 BVCV, em par-
ceriacom outrasinstituicbes oficiais, vai parti-
cipar navendados 90 por cento das acgbes que
a extinta Empresa Pdblica de Abastecimento
(Empa) detém nacitadafébrica, contraos 10%
subscritos pela Camara Municipal do Tarrafal.
A SCT dispBe de um capital social de 40 mil
contos cabo-verdianos e tem como objecto prin-
cipa aindustria de tabacos.

O presidente do CA da Bolsa de Valores,
Verissimo Pinto, confirma conhecer aintengao
do governo em marcar o arranque da institui-
¢do quedirige com avendadas acgBes do Esta-
do na SCT. Mas Verissimo Pinto recusou-se a
fornecer detalhes sobre tal processo e remeteu
este jornal para o Ministério das Finangas ou
para o Gabinete das Privatizacdes, entidades
que estéo a gerir o dossier.

Emboratenhasido impossivel chegar afala
com as entidades acimamencionadas, A Sema-
na esta em condig¢des de avancar que o proces-
so daalienagdo das ac¢Bes do Estado na Socie-
dade Cabo-verdiana de Tabacos segue 0 seu
curso normal. A SCT é sucessoradaantiga F&
brica de Tabacos, de que a Camara Municipal
do Sal era accionista maioritéria. A mesma foi
extinta, nasequénciade um polémico processo
de penhora que o entdo governo do MpD man-
dou desencadear, alegando que aquela unidade
industrial dispunha de dividas avultadas junto
ao fisco.

Entendidos na matéria consideram que a
operacdo em causa podera constituir um bom
negdcio e marcade melhor formaaentradaem
funcionamento da Bolsa de Valores de Cabo

Verde. E que de uma quota de mercado de me-
nos 30% (36 mil contos) nosexerciciosde 2002,
a Sociedade Cabo-verdiana de Tabacos detém
actualmente cerca de 90% do mercado de ci-
garros de Cabo Verde, representando um volu-
me de vendas superior a 705 mil contos. A nos-
safonte precisagque o mercado naciona seapro-
ximados 130 mil cigarros e o nimero de fuma-
dores corresponde a cerca de 13% da popula-
¢80 adulta, dosquais cercade 75% sio homens.
A sociedade comerciadiza SG Gigante, Porto
Grande e Falcoes, aUnicamarcasem filtro. As
duas Ultimas sdo marcas proprias da empresa,
enquanto que o SG Gigante € produzido a co-
berto de um contrato de licenca. A SCT tam-
bém distribui, desde Julho de 1998, o Marlbo-
ro, importado dos Estados Unidos daAmeérica.

A venda das acgdes do Estado na SCT val
ser conduzida pelo Ministério das Finangas,
através do Gabinete das PrivatizacGes. A Bolsa
de Valores, enquanto entidade interveniente no
mercado de capitais, funciona, juntamente com
as ingtituicOes bancarias, como intermediario
no processo. Devera, segundo as nossas fontes,
coordenar o processo de recolha das ordens e
subscrigdes das acgOes.

Verissimo Pinto garante que aBVCV esta-
ra operacional no préximo més de Setembro,
devendo ainfra-estrutura estar completamente
montada até ao fim deste més. “Vamosiniciar
com as obrigacfes do Estado, produtos da
divida e fundos de investimentos. Estando
estruturado o mercado dedividase dosfun-
dos, 0 passo seguinte sera o de estruturar o
mer cado accionista’.

VP assevera que o primeiro trabalho a ser
feito serapassar ostitulosfisicosem papel para
arepresentacao electronica. Conformeele, esta
operagdo permitira ndo so comercializar os ti-

tulos entre os participantes do sistema como
também entre os investidores nacionais e es-
trangeiros.

Aquele técnico destaca que a aposta prin-
cipal da Bolsa de Valores de Cabo Verde serd
formar profissionais de primeiralinha. “Esta-
mos a realizar 20 acgBes de formagao, que
contemplam todas as ver tentes do mer cado.
Na proxima semana vamos fazer uma for-
magcao sobre “ Ofertas publicas de vendas de
titulos’ . Paraaprimeira prospecgdo do mer-
cado, vamos também realizar um mestrado
presencial em financgas, em parceria com o
ISEG de Portugal”.

Verissimo Pinto precisaqueo BVCV jare-
alizou vérias outros cursos de formagdo. Um
deles foi sobre a“Codificagdo Isin”, ou sgja,
um conjunto de alfanuméricos que permitem
identificar os titulos segundo critérios inequi-
VOCOS € normas internacional mente aceites. O
mesmo se poderda dizer relativamente a mode-
los de liquidar e compensar titulos, os quais
compreendem o processo de transferéncia dos
titulos e fundos do vendedor parao comprador.
A Bolsa ministrou mais duas formagdes, uma
incidindo sobre o “Sifox” e a outra sobre a
“Gestdo de carteiras’. Esta Ultima consiste
num conjunto de técnicas que permitem com-
binar os titulos de forma a que se assegure o
menor risco paraum determinado nivel deren-
tabilidade. Quanto ao “Sifox” refere-se ao sis-
temainformatico através do qual se pode com-
pensar e liquidar ostitulos.

O BVCYV ira funcionar com um corpo de
trés profissionais a tempo inteiro, além de um
jurista e dois técnicos informéticos avencados.
O objectivo éter, conforme conclui o presiden-
te do CA, uma estrutura leve, eficiente e com

menos custos para o Estado. Alirio Dias de Pina
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“Ir parafora
aqui dentro”

Que o turismo é uma industria volatil - hoje esta
aqui, amanha acola - todos nés sabemos. E que
exige investimentos, para além das infra-estrutu-
ras, para os quais fica dificil o pais dar resposta
adequada, é um facto que também todos conhe-
cemos de cor e salteado.

Assim, se até aqui os hotéis no Sal (s6 para
citar o caso mais turistico do pais), puderam dar-
se ao luxo de importar frutas e legumes da Africa
do Sul, por exemplo, para dar respostas a exigén-
cia da clientela, ha outros itens tdo importantes para
a industria hoteleira a que estamos longe de dar
resposta. A agua e energia eléctrica encabegam
esta lista de caréncias. E, neste capitulo, apesar
do muito bla bla, nada de substancial se tem feito
a nivel das energias renovaveis, que muito poderi-
am contribuir para baratear os nossos custos de
produgéo.

Mas se este € um problema com que ha muito
aprendemos a conviver, ha um outro em que nem
sequer pensamos nele. Um problema que tem a
ver com um futuro ndo muito distante, quando Cabo
Verde deixar de ser um destino turistico na moda,
que, como também sabemos, é coisa passageira.
Nao me acusem de pessimismo, porque o Rio de
Janeiro, a cidade maravilhosa, s6 a titulo de exem-
plo, ja perdeu lugar para Fortaleza nos tempos que
correm, por causa da violéncia e nao so.

E porque isto, mais dia menos dia, também vai
acontecer com Cabo Verde, é urgente conceber-
se uma légica de turismo que possa atrair o turista
nacional, que quer conhecer o seu pais, quando o
visitante estrangeiro bater as asas noutra direcgao.
Isto porque, o que se vé actualmente, devido aos
precos praticados pela “industria” hoteleira, € que
o potencial turista nacional € mantido totalmente a
margem de um negdcio para o qual ele também
poderia contribuir e, neste caso, de maneira pere-
ne.

Mas os pregos séo de tal forma elevados que
o nacional prefere, por exemplo, ir a Fortaleza,
como o CIFRAQ mostrou no seu niimero anterior,
apesar do custo do bilhete aéreo, do que conhecer
Boa Vista, Santo Antdo, Sao Vicente ou outra ilha
qualquer que ndo seja a sua. Sabendo que nao é
boa politica colocar de lado o turista estrangeiro, ja
que com ele vém as divisas que tanto bem fazem
a economia, &, entretanto, mais que urgente con-
ceber um tipo de turismo para o bolso local, pen-
sando ndo s6 no sector propriamente dito como
também no papel de integragao que ele podera ter
entre os cabo-verdianos.

Nessa matéria ha muitos paises que nos po-
dem servir de exemplo; Portugal com as suas pou-
sadas, Brasil ou Africa do Sul, com infra-estruturas
simples, sem grandes investimentos, acessiveis ao
médio cidadao. No pais de Mandela o governo dis-
ponibilizou uma linha de crédito para familias que
queriam melhorar as suas casas e entrar no nego-
cio do turismo familiar. Uma aposta que gera uma
fonte de rendimento para essas familias e da ao
turista nacional, e também ao estrangeiro que quer
sair da légica dos pacotes, uma opgao de qualida-
de e a bom preco.

No Brasil, cuja industria turistica esta a ser afec-
tada, actualmente, pela baixa do délar e do euro,
ha muito se aposta no nacional. Um exemplo a
ilustrar isto é que, ao lado do famoso e caro Beach
Park de Fortaleza, ha um outro hotel, muito mais
barato e com qualidade que satisfaz a quem che-
ga, voltado para o turista local. O espago esta sem-
pre cheio, 0 que prova que mesmo certos luxos
podem estar ao alcance dos menos abonados fi-
nanceiramente. Basta que alguém olhe para eles
como potenciais clientes de um servigo a ser pres-
tado.

Exemplos como o citado acima ha para todos
os gostos e bolsos. Por isto, esta na hora dos ope-
radores cabo-verdianos pensarem nesta sugestao.
Para depois nao ficarmos de boca aberta, e com
grandes infra-estruturas sem utilidade nas maos,
a exclamar: Ai s’im sabebal!
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FEIRAS INTERNACIONAL E DUTY FREE

A Feira Internacional de Cabo Verde (FIC) esta a trabalhar para
realizar duas importantes feiras nos proximos meses de Outubro
e Novembro. Essas duas feiras devem encerrar as actividades

do 30° aniversario da independéncia nacional.

da ‘Zona Franca de Cabo Verde’

A*“FeiraDuty Free’, éagrande novidade da
FIC para S&o Vicente. Com esta primeira feira,
segundo o presidente do Conselho de Administra-
¢80, Amiro Faria, pretende-se aproveitar alei 83/
98 que criaas Zonas Francas e estabel ece que al-
guns produtos podem ser vendidos com franquias
comerciais. “Vamos aplicar essalei e osseusre-
gulamentos. Essafeiravai ser um ensaioparaa
zona franca e vai acontecer em Sdo Vicente.
Digoum ensaio porquea zonafrancaaindanéo
existe, de facto, tendo em conta que falta uma
lei, que concede incentivosfiscais aos oper ado-
res das zonas francas, para que sgjam verda-
deiramente competitivos’, assegura Amiro Fa-
ria

Perfumes, produtos de maquilhagem, maqui-
nas fotogréficas, rédios de pequenas dimensdes,
canetas e lapiseiras de marca, telemoveis, joias e
artigos de seda sdo alguns dos produtos encontré-
veis na “Feira Duty Free’, a precos que, como
Faria perspectiva, ser8o razoavelmente baixos.
“Estamos a contar com 15 expositores das Ca-
nérias, que habitualmente vendem esse tipo de
artigos e quevao aqui concorrer entresi, e ou-
tros tantos nacionais. Também estamos a ten-
tar promover, através da TACV e outras com-
panhiasaéreas, excur sdespar aalgunspaisesdo
continente, concretamente para o Senegal, Gui-
né-Bissau e Conacri, Gambia, Sdo Tomé e An-
gola”, informa Faria.

Para conseguir tal objectivo, prossegue o en-
trevistado, aFIC esta a analisar sobretudo os pai-

ses com ligagBes directas e/ou mais ou menos fre-
guentes com Cabo Verde e cujos precos das pas-
sagens sejam acessiveis. Antecipando possiveis
criticas, Amiro Faria explica que a Zona Franca
Comercial ndo é um paraiso de contrabandistas
nem um facilitador devidaaumaminoria. A Zona
Franca congtitui uma oportunidade para atrair a
Cabo Verde operadores econdmicos dos paises da
vizinhaCostaAfricana. “VVamos comegar com coi-
sas pequenas, mas podemos evoluir inclusive
paraavendadeautomoéveis. Queremosestimu-
lar avinda dosnossosirméos africanosa Cabo
Verde, parafazer negécios’.

Relativamente & 9* edicdo daFeiral nternacio-
nal de Cabo Verde, marcada para acontecer de 16
a 20 de Novembro, nasinstalacBesda FIC naLa
jinha, aAdministragdo do certame aindaestaare-
ceber inscrigdes, dai ndo poderem avangar o nu-
mero de expositores aguardados. As expectativas
sd0 enormes, sobretudo quanto apresencados bra-
sileiros que, de acordo com este responsavel da
FIC, tém manifestado interesse em Cabo Verde.
“EnviamosconvitesparaoBrasil, Espanha, in-
cluindo Canérias, e Brasil. No caso do Brasil,
em concreto, as nossas expectativas sdo de que
o0 interesse manifestado em vérias ocasifes te-
nhareflexo nestafeira’.

Ja em relacdo a Portugal, a promocéo e a di-
vulgagdo da FIC esta sob responsabilidade da sua
congénere, a FeiraInternacional de Lisboa (FIL).
Paralelamente as exposic¢des, e a semelhanca de
anteriores edi¢des da FIC, havera um vasto pro-

grama de actividades paral el as organizadas pelas
Cémaras do Comeércio de Barlavento e Sotavento.

Doze anos passados sobre a realizacdo da pri-
meira feira internacional em Cabo Verde seguida
devarias edicles posteriores, nove paraser exacto,
Amiro Fariagarante que agrandelicdo atirar desta
experiénciaé que “asfeiras sdo como a pesca ar-
tesanal. N&o é possivel realizar feiras, e com su-
cesso, sem que haja um desenvolvimento global
do pais’. No caso daPraia, em particular, segundo
Faria, neste momento a prioridade sfo as instda
¢des que, embora ndo resolvam todos os proble-

mas, favorecem a realizacéo de algumas feiras te-
maticas. Alias, aideia é repor alguns temas que ja
foram executados com sucesso em S&o Vicente.
“Estamos a dar passos seguros e em frente. Ha
quem digaque o modelo FI C esta esgotado. Mas
penso queo paiséquetem fracaspossibilidades.
Exactamentepor isso, defendo quedevemosvol-
tar paraaZona Franca, onde o mercado é mais
vasto e o retorno financeiro paga as despesas e
ainda deixa outros ganhos a nivel dos hotéis,
transportes aéreos e mar itimos, de entre muitos
outros’, arremata. Constanga de Pina

TACV com voos lotados para os EUA

Este responsavel reconhece, no entanto, que parte des-
sa demanda esta relacionada com as mexidas que a em-
presa fez nas tarifas, sobretudo no que diz respeito as esta-

dias de curta duragéo. Esta estratégia esta a revelar-se um
‘gol de placa’ da TACV, ainda que, admite, algo limitativa.
“Os mercados dos EUA, Brasil e Portugal foram elei-

tos pela TACV como prefe-

‘f‘-—-‘ renciais nos préximos cin-

co anos e estamos ainves-
tir forte e sério. Mas a gran-
de novidade sera, a meu ver, a aposta da

empresa no turismo da segunda geragao, que

consiste em incentivar os filhos de cabo-verdia-

nos a conhecerem o pais dos seus progenitores

e receberem como bénus, uma passagem gratis
para o Brasil”, assegura.

A ideia, frisa Andrade, é promover Cabo Verde, apro-

companhia aérea nacional iniciou na passada sexta-
feira, 22, uma forte campanha de publicidade dos
seus voos para os Estados Unidos da América. O
objectivo, segundo o director comercial da TACV,
Raul Andrade, € mostrar aos cabo-verdianos que
ainda vao a tempo de programar as suas férias
nos EUA. A campanha surge cerca de trés sema-
nas depois da empresa comegar a voar para as
terras do Tio Sam em aparelhos proprios € numa
\ altura em que, segundo Andrade, pelos menos
os trés primeiros voos se encontram lotados.

O primeiro voo da TACV nesta sua nova largada acontece
no préximo dia 2 de Agosto, terga-feira, a bordo de um 767,
num aparelho de 275 lugares. Os voos subsequentes estédo
agendados para os dias 9, 16 e 23 do mesmo més e, de acor-
do com o director comercial da empresa, estdo praticamente
fechados. “As primeiras trés semanas ja estao cheias, so-
bretudo no sentido Cabo Verde/Estados Unidos. Exacta-
mente por isso, pretendemos arrancar com uma campa-
nha semelhante na América”, afirma Andrade, para quem
ndo obstante o langamento tardio deste voo, a reacgao do
publico tem sido muito positiva.

veitando a rota para o Brasil. Os filhos dos emigrantes que
residem na Europa, mais concretamente na Holanda, Franga
e Portugal também nao foram esquecidos. A esses, a TACV
vendera uma passagem, por exemplo, Lisboa/Brasil, com di-
reito a permanecer uma ou duas semanas em Cabo Verde.
“Estamos a contrabalancar o mercado de Cabo Verde, que é
extremamente reduzido. Com isso estamos a materializar uma
estratégia definida pela empresa e que é transformar Cabo
Verde num centro de geragao de trafico. Queremos que Cabo
Verde seja um circuito.

Consténca de Pina
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Com a vila a ascender a categoria de cidade no proximo més de Setembro,
o Porto do Porto Novo (PN), de Santo Antao, esta a beneficiar de
investimentos consideraveis, para a sua expansao e melhor funcionamento.
Além da via de acesso alternativo que se encontra numa fase avangada de

construgao, a Enapor devera concluir, nos proximos meses, o estudo para
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Farol dag TThas

o Plano Director dessa infra-estrutura, que prevé o seu alargamento.

O impacto desses dois projectos sera de-
terminante para o futuro do porto do Porto
Novo que, s6 no ano passado, movimentou, se-
gundo o seu Delegado Manuel Ramos, 1.205
navios, 70.525 toneladas de carga e mais de 200
mil passageiros.

Mas o Plano Director, cujo estudo devera
ficar pronto nos préximos meses, é esperado
com expectativa ainda maior. E que, conforme
o Director do Gabinete Técnico da Enapor,
Osvaldo Lopes, o citado plano prevé um inves-
timento de mais de 10 milhdes de ddlares na
expansdo e melhoriado PN. “O planoteraem
conta o aumento do trafego de mercadorias
e consequentemente o aumento do porte dos
navios que escalar &o o porto no futuro e con-
jugaréa o trafego de mercadorias e navios
com o tradicional tréafego de passageiros
existentes no PN. O plano tera em conta as
zonas de estacionamento dos diver sos tipos
deviaturasquedemandam o porto. O aspec-
to ambiental seré& determinante”.

Osvaldo Lopes salienta que o estudo con-
templa, até a presente data, duas alternativas.
Uma que prevé construir 220 metros de muro
guebra-mar e o alargamento do cais nimero 2
para 25 metros, bem como a construcéo de 1,5
ha de terrapleno bem protegido e pavimenta-
do, uma gare maritima, a via alternativa actu-
almente em curso e um outro molho acostavel
de cerca 120 metros, junto a zona que é hoje
utilizada para arrastar botes de pesca. A segun-
da alternativa seria, de acordo com a mesma
fonte, edificar 280 metros de quebra-mar, alar-

gar o cais nu-
mero 2 para
50 metros,
construir
um molhe
acostével de

cerca 120

metros a

frente do

cais niUmero
2, bem como
uma gare mari-
tima, um parque de
estacionamento e aviaalternativade

acesso ao cais, actualmente em construcéo.

A via alternativa de acesso ao cais do PN
encontra-se, por seu turno, em fase avancada de
construcdo. Executada pela Firmotec, a mesma
é financiada pela Enapor, num montante inicial
gue rondaos 54 mil contos cabo-verdianos. Tem
como objectivo principal o descongestionamento
do acesso ao Porto, 0 aumento da seguranca na
circulacéo de viaturas e outros bens de e para o
porto e 0 acesso a futura estrada que liga Porto
Novo ao interior de S. Anté&o.

Conforme o apurado por “Farol dasllhas”,
a nova rodovia tera cerca de 300 metros de
comprimento e uma largura que varia entre os
6 e 0s 20 metros, aproximadamente. Além de
albergar viaturas estacionadas pelo lado direi-
to em toda a sua extensdo, ela tera um parque
de estacionamento de raiz para cerca de 20 vi-
aturas. A mesma sera pavimentada com para-
|elos e complementarmente aactual estradasera
beneficiada no geral, o que proporcionara uma
maior fluidez ao tréfego tanto na entrada como
na saida do porto, além de criar mais espagcos
para parqueamento de veiculos fora do cais.

Para o fiscal Carlos Gomes, embora a obra
esteja parcialmente atrasada, elaesta aindaden-
tro do prazo de execucdo, aprazado para mea-
dos do préoximo més de Agosto. “Com vista a
introduzir melhoriastanto paraa ENAPOR,
no concer nente aos aspectos de exploragédo do
porto, segur anca dasoper agdes e sintonia com
os planos futuros para este porto, como para
os ensejos da Camara Municipal no tocante
a concordancia entre a futura via de acesso
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Porto Novo
em expansao

ao portoeaactual viaqueligaafuturacida-
de do Porto Novo ao interior dailha, o pro-
jectoinicial foi modificado. Isto alterou o vo-
lume de trabalho anteriormente previsto, o
que podera influenciar no cumprimento do
prazoinicial de entrega da obra”.

Além de garantir emprego a muitos jovens,
Manuel Ramos perspectiva que a expansdo do
caisteragrandeimpacto parao desenvolvimen-
to de Santo Ant&o e do Porto Novo, em particu-
lar. “Levando em conta o aspecto actual de
funcionamento deste Porto, tudo o que é fei-
to para aumentar a fluidez no acesso de pes-
soas e bensdeeparaasinstalagbes portuari-
as, melhorar aprodutividade e seguranganas
oper acdes de movimentacgao de carga, navi-
0s, veiculos e passageiros, tem efeito local e
directo no aumento da eficiéncia e economia
nas trocas comerciais, actividades turisticas
edeservigos, transporte maritimo erodovia-
rio, etc. Dai queanovaviavai dar um impul-
so importante nas actividades mencionadas,
com os consequentesefeitosa nivel social, con-
tribuindo assim para o desenvolvimento da
Vila/Cidade do Porto Novo”.

Ainda assim, Manuel Ramos defende ser
necessario criar infra-estruturas complementa-
res ao porto, para satisfazer o tréfego Ro-Ro e
o incremento da fluidez, seguranca e segrega-
¢ao do movimento de pessoas e bens que se
regista actualmente no Porto Novo.

O Delegado do PN salienta, por isso, exis-
tir constrangimentos varios nessa infra-estru-
tura portuéria. S8o os casos de falta de espaco
para movimentar cargas dos veiculos para os
navios, para o parqueamento de viaturas e ma-
quinas dentro e fora do porto, para a unitiza-
¢ao de mercadorias e parqueamento dos con-
tentores. Manuel Ramos destaca a necessidade
de uma gare maritima para separar o fluxo de
passageiros do de carga e assim oferecer con-
forto e seguranca aos passageiros que séo de-
sembarcados em lanchas dos navios cruzeiros
que ficam no fundeadouro. Aquele responsa-
vel aponta aindainsuficiéncias na movimenta-
¢ao de combustiveis de e para os camides e des-
tes para 0s armazéns, assim como na bomba-
gem dos mesmos agranel paraos*“depdts’ que

ficam dentro da area portuaria. Isso sem con-
tar com a exiguidade da actual estrada de aces-
S0 ao porto e anecessidade de se concluir avia
alternativa cujas obras estdo em curso.

O Porto Novo esta, segundo Ramos, a co-
nhecer um desenvolvimento acelerado, devido
sobretudo ao movimento diério de um nimero
consideravel de pessoas e cargas entre
S.Vicente e Santo Ant&o. “Em 2004 recebe-
mos 1.205 navios, perfazendo cerca de
1.705.095 Toneladas de Arqueagéo Bruta,
nos quais foram movimentados 70.525 tone-
ladas de carga, mais de 200 mil passageiros
e6.231 veiculos”.

O cais do Porto Novo foi construido em
1962 e pode receber navios de passageiros de
até 8.000 Toneladas de Arqueagao Bruta, atra-
cados, e outros maiores, em fundeadouros. Dis-
p&e de dois mol hes de acostagem, sendo o prin-
cipal formado por um Unico berco de atraca-
¢ao de 133,6 metros de comprimento, 9 de lar-
gura e 6 de profundidade. O outro berco tem
129 metros de comprimento e umalargura que
varia dos 30 aos 50 metros. O segundo molhe
€ subdividido em berco de atracacéo n.° 2 e
bergo n.° 3, cujas profundidades variam dos 2,5
a 4,5 metros de profundidade.

Sobre a plataforma de implantagdo dos ber-
¢os 2 e 3, existe um edificio administrativo que
alberga todos 0s servicos portuarios e opera
com um staff de 13 pessoas e um armazém de
mercadorias de 450 m2 que, por suavez, pos-
sui uma subdivisdo utilizada como alpendre
para arrecadar os equipamentos. O porto ainda
€ dotado de dois “pipelines’, que permitem a
descarga de combustivel agranel, desde os na-
vios atracados no cais n°1 até aos “depdts” da
Enacol e da Shell. Para a operagéo de navios
Ro-Ro, 0 mesmo possui uma rampa proviso-
ria, que tem sido utilizada desde os finais de
2003. “Contudo, levando em conta a nossa
disponibilidade em operar 24 horas por dia
e365diaspor ano, astaxas de ocupagéo por-
tuérias rondam os 6% para os bercos 2 e 3,
15% para o n.° 1, que é maioritariamente
ocupado por um dos ferry-boats, e cerca de
1% por navios de longo curso”, conclui o
Delegado do Porto Novo.
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Turistas comecar

A praiachelaacusaachegadadosturis-
tas e defacto, em hotéis maiores como Dja
d' Sal, a taxa de ocupacdo ja ronda os 70
por cento, representando quase 300 clien-
tes. Também nos dois hotéis do grupo O&
sis, NovoHorizonte e BeloHorizonte diz um
dos seus dirigentes, Paulo Ribeiro, “temos
casa chela. E Agosto per spectiva tempos
ainda melhores, pelo menos para esses
dois’. Enquanto o Djad’ Sal conta melho-
rar 0s seus nimeros, os hotéis Oasisjafa-
zem as contas de um ano recorde, sendo
gue Setembro também é certeza de “casa
cheia”, o que regista uma performance
melhor do que o ano de 2004.

Companhias aéreas como aAir Luxor ja
anunciaram o aumento de um paratrésvoos
semanais nesta época, em vigor desde a se-
mana passada, com cerca de 140 passagei-
ros por voo, enquanto agéncias turisticas
como A CVTS também déo previsdes opti-
mistas. Sem avancar com nimeros, Romina
Carneiro, representante daquelaagéncia, diz
guetém trabalhado com um bom niimero de
turistas, sobretudo portugueses, nimero que
esperam ver aumentado a partir de Agosto.
Mas Romina Carneiro vai comentando que
os turistas preferem os grandes hotéis, pois
estes, por vezes, possuem 0S Seus proprios
voos charters, o que lhes permite garantir
precos mals competitivos, jaque“sb o pre-
CO queosturistas pagam com as desloca-
¢Oes é mais caro do que os pacotes tudo
incluido”, salienta. Carneiro aconselha por

O Verao esta aqui e com o sol aumentam tan
que querem que seja ao mesmo tao bem cor
pratica a expectativa s6 se comprova em rela
e arezar para que as coisas mudem e depres.

na mesma no que toca a vendedores ambul:

Por: KAUNDA SIMA

isso os hotéis médios e pequenos asejunta-
rem para “discutir a sua sobrevivéncia e

levar as suas preocupacdes as instancias
competentes’.

E que contrastando com este cendrio de
sucesso, os hotéi's de médio e pequeno por-

te como o Leme Bedje queixam-se de me-
nor sorte, e mostram uma taxa inferior aos
50 por cento, muito abaixo daregistadaem
Julho do ano passado. E nem o aproximar

de Agosto anima Carlos Santos, gerente do
hotel, que prevé um pequeno aumento, mas,
ainda assim, menor do que 2004. Dai os
gue conseguem ultrapassar a barreira dos

50 por cento, caso do Odjo d’ Agua com
uma taxa a aproximar os 61 por cento, se
darem por satisfeitos. De acordo com in-
formagdes da recepcdo do estabel ecimen-

Cresce especulaca
Investimentos imob

O negécio imobiliario dedicado a turistas esta em cres-
cendo em Cabo Verde, e no Sal. Com varios projectos
recentemente anunciados ou ja em curso, mais investi-
mentos sao ainda esperados. Ja se comenta a entrada de
um grupo de ingleses querendo investir, também na hote-
laria, na Ponta Preta, o que, de acordo com agentes imo-
biliarios e gente ligada ao turismo, pode n&o s6 gerar uma
especulagao excessiva sobre o preco dos terrenos como
também trazer consequéncias negativas para a qualidade
de vida da populagao da ilha.

Basta ver o grande numero de novos investimentos a
serem anunciados todos os dias. E o futuro Dja d’Sal Re-
sidence. E o Leme Bedje Residence, o projecto do Marine
Resort e Residence da Global, na baia da Murdeira. E o
projecto da Turinvest Holding para a Pedra de Lume, ava-

liado em cerca de 90 milhdes de euros. E inclusive, a Mur-
deira Village, antigo aldeamento turistico da Murdeira per-
tencente ao grupo Turim, a fazer um grande esforgo, isto
associado a uma estratégia de mudanca para chegar mais
perto dos potenciais compradores estrangeiros. Isso quan-
do, segundo o seu director comercial, José Carlos Santos,
a Turim, empresa pioneira no sector imobiliario no Sal, até
aqui, vinha trabalhando, quase que exclusivamente para
0 mercado nacional.

E se ndo bastam esses exemplos para mostrar que o
negocio imobiliario para os estrangeiros esta a aumentar,
estdo agéncias imobiliarias como a “Oceano Azul” do ita-
liano Renato Evarchi para comprovarem o interesse dos
estrangeiros por investir em imoveis no Sal. “O negécio
tem melhorado muito em relagao ao ano passado”, afir-

ma Evarchi sem especificar numeros. E boa parte desses
compradores sdo ingleses, conforme revela. Satisfeito por-
tanto, esta ele com o subito interesse dos ingleses em in-
vestir em Cabo Verde, como faz prever o possivel interes-
se dos britédnicos em entrar no ramo hoteleiro. Anténio
Loureiro, o Canario que é um dos gerentes da Cabocan
empresa que controla o negocio da vendas de terrenos na
zona da Ponta Preta, confirma negociagbes com um gru-
po inglés que quer comprar terrenos para construir um hotel
de porte idéntico ao tao ja propalado Hotel Riu-Funana.
Mas Loureiro ndo escusa de aconselhar prudéncia ja que
0 negocio nao esta concluido.

A euforia do empresario Canario é contida pela preo-
cupagao do que podera vir a significar em termos de infla-
macao a insergao da libra esterlina no mercado imobiliario
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bém as expectativas dos operadores turisticos quanto ao desempenho deste Verao de 2005
no o de 2004. E se no final do ano passado, a certeza era de um ano bom para o turismo, na

¢do aos operadores maiores, porque os hotéis de médio e pequeno porte continuam a penar
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sa, ja em Agosto, pois so6 assim poderao salvar o seu ano. Enquanto isso, tudo continua igual -

intes que, segundo operadores e os visados “massacram os turistas”.

to, o mésde Agosto ndo parecevir aaterar
em muito essa situagéo.

Para Carlos Santos a explicacdo estdno
facto de que os grandes hotéis trabalham

sobre _
liarios |

cabo-verdiano, “uma moeda muito forte”. E tem uma outra
situagdo que sao os precos dos imodveis que tendem a
aumentar. “Isso nao é uma coisa positiva, porque quan-
do tem muita especulagao, aumenta o custo de vida, o
que vai aumentar o fosso social”’, realga.

Uma outra fonte ligada ao turismo comenta, sob anoni-
mato, o aumento desse tipo de investimentos, que, de fac-
to, tende a aumentar a especulacao sobre o mercado imo-
bilidrio. Essas coisas sao normalmente fendbmenos muito
ligados a moda e temos que tomar cuidado para nao deixar
fugir do controlo esta situagéo. Nao va acontecer como nas
Canarias. “E que depois de criarmos verdadeiros ele-
fantes brancos, com a saturagao do mercado, vamos
ter depois que deitar abaixo algumas infra-estruturas

em regime de clubes, com grandes tour
oper ator s que por seu turno tém numero-
sos clientes. “Por isso se hdo conseguir-
mos uma estratégia diferente de marke-

para voltar a tomar o destino aprozivel...”, adverte. ks

ting que nos permita actuar em conjun-
to, estamos mal”, sentencia.

E LA VEM OS
VENDEDORES
AMBULANTES

Com o aumento do fluxo turistico na
Praia de Santa Maria cresce também o nu-
mero dos vendedores ambulantes e inten-
sificam-se as reclamagdes por parte de ho-
téis, agéncias, restaurantes, lojas e dos pro-
prios turistas. Esses vendedores, como ja
foi inlmeras vezes documentado, sdo na
maioria cidaddos de paises vizinhos afri-
canos, sobretudo senegal eses.

Todos os hotéis contactados déo conta
deinimerasreclamagdesde seusclientesque
ndo suportam serem permanentemente as-
sediados, onde quer que estejam e a qual-
quer hora do dia ou da noite, por pessoas
quelhesqueremimpingir coisasem quenao
tém o minimo interesse. “Temos muitas
queixas da nossa clientela da venda am-
bulante. I ssofoi minimizado com algumas
medidas no ano passado, nomeadamente
alguns repatriamentos apos aquele inci-
dente que envolveu alguns desses vende-

dorescom apalicia, masjasepercebeque
volta aintensificar”, opina.

O representante da UNOTUR, Uni&o
Naciona dos Operadores Turisticos, Nél-
son Evora, reforca essa preocupago. A Si-
tuagcdo da seguranca ja foi normalizada e
devemos parabeni zar apoliciapor isso, mas
j& 0 assédio aos turistas estd péssimo”, as-
segura Evora.

Sobre a questdo Mé&rio Lopes coman-
dante da esquadra de Santa Maria, afirma
gue se comparada a algum tempo atrés, “a
situacdo esta sob controlo”. Pelo menos
guando a policia esta na praia el es desapa-
recem, nés temos diariamente trés polici-
aisfazendorondanapraia. “ Aspessoasnéo
podem esperar quefiquemos24 horasna
praia, guando temosquepatrulhar tam-
bém avilaeoutrasdiligénciaspor fazer”,
responde.

O comandante de SantaMariaacha, ali-
as, que “a fiscalizacdo ter& que ser feita
por fiscais da camara, pois este néo € o
papel da policia’, sentencia. Mesmo as-
sim, Lopes adianta que 80 por cento das
actividades da POP na vila turistica resu-
mem-se justamente a patrulha na praia de
Santa Maria.
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CONFERENCIA SOBRE TURISMO RURAL EM SANTO ANTAO Amigos de Santo Antdo langaram a

ideia de, até ao final deste ano, se

Oportunidade para se
perceber essa alternativa

No momento em que as chuvas escasseiam,
com claros prejuizos paraaagricultura, um gru-
po de amigos de Santo Ant&o quer reunir numa
mesa gentes de diversas procedéncias para en-
contrar aternativas ao desenvolvimento das
ilhas de vocaco agricola. E € neste sentido que
eles pretendem promover uma conferéncia em
Santo Antéo sobre o desenvolvimento do turis-
mo rural e de aventura, para perceberem de que
forma esse segmento “tende ajogar um papel
decapital importanciaparao crescimentoda
economia cabo-verdiananospréximosanos’,
como afirma um dos promotores da iniciativa,
gue pediu anonimato porque prefere “ndo as-
sumir qualquer protagonismo”.

Em concreto, esse projecto objectivalancar
ideias|lcidas no sentido de transformar as pro-
priedades agricolas, algumas delas “moribun-
das’ ou abandonadas, em pdlos turisticos dos
meiosrurais. Isto &, locais onde os aventureiros
podem nado s6 acompanhar as formas tradicio-

nais ou modernas de produc&o agricola, apreci-
ar um sumo defruto natural, conhecer pratosda
gastronomiaregional, como também ter umaal -
ternativa para hospedagem. Nessa perspectiva,
as casas das propriedades rurais poder&o funci-
onar como pousadas para quem gosta de fazer
longas caminhadas e conhecer os vales e mon-
tanhas de ilhas como Santo Ant&o.

Outraideia que os promotores da conferén-
cia querem aprofundar € como fomentar imobi-
lidrias rurais, para criar conjuntura e induzir as
pessoas a construirem em zonas mais af astadas.
No fundo, serdum modo de “transferir” parao
campo iniciativasempresariai s privadas quetém
sido bem sucedidas nos centros urbanos do pais,
nomeadamente com os projectos“ Cidadela” na
Praig, “Copacabana” em Sao Vicente e outros.

Essas sdo bases de um projecto para o qual
esses amigos de Santo Antdo estdo a convocar
todos os “cabo-verdianos de boa vontade e
ver dadeiramente apostados no futuro dede-

senvolvimento econémico de Cabo Verde, in-
dependentemente da suacor politica”, poiso
importante, neste momento, é definir um cami-
nho para o turismo rural e de aventura, e osbe-
neficios que esse tipo de actividade pode trazer
parao pais.

Desde logo, pensam que o incremento de
iniciativas crediveis no campo paraatrair turis-
tas devera contribuir para criar melhores em-
pregos nas zonas af astadas das urbes, diminuir
0 éxodo rural, promover o intercambio cultu-
ral, diversificar a oferta turistica no pais. Ou-
trossim, dessa mesma movimentagdo podem
resultar estratégias para preservar 0S recursos
naturais e ambientais, melhorar as infra-estru-
turas detransporte, de comunicacdo e saneamen-
to, entre outros aspectos positivos para as co-
munidades rurais.

Na verdade, parece claro que os promotores
da conferéncia ambicionam encontrar formulas
paraimpulsionar esse segmento do turismo, tan-

discutir o turismo rural e de aventura e
a iniciativa teve pronta adeséao de
pessoas em Macau, Portugal, Franga,
Alemanha e em outros paises
europeus. Na verdade, pensam os
organizadores que esta é uma
oportunidade nio sé para se esbogar
uma componente turistica para as
propriedades agricolas, mas também
para definir férmulas estruturadas de
aproveitar as variedades paisagisticas
de ilhas como Santo Antao, Fogo,
Santiago, Séo Nicolau, Brava.

to no paiscomo no exterior. Aliés, verifica-se que
os turistas franceses, alemaes, espanhdis e de
outros paises da Europa ocidental gostam desse
tipo de aventura e, desde que haja condic¢fes mi-
nimas, asilhas de Santo Antdo, Fogo, S&o Nico-
lau, Santiago ou Bravapodem ser um destino para
0s apreciadores quer do tracking de aguns ti-
pos de desportos radicais quer das variedades
paisagisticas e dos ares do campo.

E porque desejam que haja uma participa
¢ao alargada nos preparativos e na propria con-
feréncia, os organizadores criaram até um por-
tal nalnternet (www.portalada.com) paradifun-
dir aideia

Dereferir aindaque setratadainiciativade
um grupo de pessoas que espera contar com
contributos varios para poder por de pé o pro-
jecto. Paraja, mostram-se satisfeitos com aade-
s80 de pessoas de Macau, Portugal, Franga, Ale-
manha, além das entidades oficiais.

Joao Almeida Medina

ESPECULAGCAO IMOBILIARIA NA BOA VISTA

talianos “incham” preco dos terrenos

Os terrenos para construgao de moradias, blocos de apar-
tamentos e ou empreendimentos turisticos na Boa Vista es-
tao pela hora da morte, e o que era antes um mero termo
economico - especulagao imobiliaria - faz agora parte do dia-
a-dia dos boavistenses. Cidaddos comuns, técnicos e imo-
biliarias responsabilizam os estrangeiros, sobretudo os ita-
lianos, pela valorizagdo excessiva dos terrenos numa ilha
onde a procura supera de longe a oferta.

Com a autoridade de quem trabalha ha varios anos nesta
area, Irlando Andrade, da Baia Sal Rei, empresa de presta-
cao de servigos na area imobiliaria, é categorico ao afirmar
que a especulagao imobiliaria surgiu na Boa Vista depois
que os italianos comegaram a se interessar por este sector.
“Estamos a falar de uma ilha com pessoas cujo Unico recurso &
um pedacgo de terra que compraram ou receberam de heranga.
Os italianos oferecem valores astrondmicos por esses terrenos,
sobretudo os com uma situagéo geografica privilegiada. Tenho
conhecimento de casos de pessoas que venderam um metro qua-
drado de terreno por 15, 20 mil escudos. Por causa disso, hoje
os melhores terrenos da ilha estdo nas maos dos italianos, que
constréem ou vendem esses lotes la fora por valores que corres-
pondem a trés ou quatro vezes o pago ao nacional”.

O mais grave, de acordo com Andrade, é que é habitual o
comprador estrangeiro depois de adquirir os terreno a um
natural dailha, pedir que este Ilhe passe uma procuragao para
agilizar o processo de legalizagdao. S6 que, com essa procu-
ragdo nas maos, os estrangeiros tém vindos a elaborar pro-
jectos, a construir e a vender, em nome do antigo proprieta-
rio do lote, a edificagdo por pregos altissimos, sem deduzir
os impostos correspondentes. “Todos os boavistenses conhe-
cem e criticam essa pratica, que lesa o pais e em particular o

municipio, mas ninguém tem coragem de denunciar. A propria
Camara Municipal sabe desta ‘fuga camuflada ao fisco’ s6 que
nao consegue controlar essa especulagdo e/ou ndo quer se quei-
mar”, critica Andrade, para quem ao Boa Vista poderia ser a
ilha mais rica do pais se controlasse as negociatas paralelas
de terrenos.

O mais grave, prossegue a mesma fonte, é que a Cama-
ra, conhecedora da situagao, vende terrenos a estrangeiros
por tabela - o metro quadrado de terreno por tabela varia
entre 700 e mil escudos -, que depois sdo alienados como
simples lotes por valores que se aproximam dos mil euros,
mais de cem contos cabo-verdianos, o metro quadrado. “Essa
gente chegou aqui, percebeu as potencialidades da ilha e adqui-
riu os melhores lotes. E a Camara vendeu a todos os que quise-
ram comprar, sem discriminagé@o. S6 que hoje é impossivel voltar
atras. Mas ainda continuam a comprar terrenos em nome de ou-
tras pessoas, socorrendo-se de procuragdes”, revela Andrade,
para quem esta situagao so veio a lume porque a Camara ja
nao tem lotes para vender.

Embora o mercado da Boa Vista seja demasiado peque-
no, Bertoni Luciano, gerente da Boa Vista Construgao, admi-
te que nao enfrenta grandes dificuldades para adquirir terre-
nos, inclusive na Camara Municipal. “Normalmente compra-
mos terrenos na Camara e construimos apartamentos que sao
depois vendidos na lItalia. Mas também compramos de privados
que, claro, sdo mais caros”, assegura este italiano, que diz
estar ha sete anos na Boa Vista e que sempre comprou terre-
nos na Camara e foi tratado de igual para igual, em relagao
aos locais.

E nao é por acaso que, frisa Bertoni Luciano, neste mo-
mento a Boa Vista Construgdes tem em construgdao um con-

junto de 17 apartamentos e um outro de 38 apartamentos,
todos na Praia de Cabral. Boa parte dos terrenos que a em-
presa utiliza foram comprados na Camara, com base na ta-
bela em vigor, ou seja, por mil escudos o metro quadrado,
salvo o campo de futebol que, frisa, foi arrematado por 70
mil contos. “O estadio de Sal-Rei foi colocado em hasta publica
nos primeiros dias de Maio e arrematamos esse terreno, que mede
pouco mais de 19 mil metros quadrados, por 70 mil escudos”,
frisa.

E aqui que a “porca torce o rabo” porque, segundo o presi-
dente da Camara Municipal da Boa Vista - ver entrevista “Boa
Vista esta na moda” -, “o estadio esta a venda em regime de
short list, um método aplicado na gestdo moderna. Entretanto,
ainda nao foi arrematado porque o prazo termina a 31 de Maio”.
Também Andrade se mostrou surpreso com a anunciada
compra do estadio pela “Boa Vista Construgbes” porque, afir-
ma, tem um cliente interessado no terreno e ndo soube da
hasta publica.

Sobre este assunto em particular, importa realgar que a
Camara Municipal se reuniu antecipadamente com a popula-
cao desportiva da ilha e esta foi informada da necessidade
de se deslocar o estadio de futebol para outra zona. E que,
segundo uma fonte da Camara, em termos técnicos o actual
estadio esta numa zona baixa onde é preciso um grande in-
vestimento para se fazer uma fundagao conveniente. Em jei-
to de exemplo, a mesma fonte lembra que, quando chove, o
campo fica impraticavel por varios dias. Por isso, prosse-
gue, a Camara decidiu transferir o estadio para a zona de
Salinas e, com o dinheiro da venda, construir uma estrutura
condigna, inclusive com relva sintética.

Constanca de Pina
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ENTREVISTA

NELSON RAPOSO BERNARDO, responsavel da sociedade de advogados RB&A

Depois de marcar presenga em Portugal e Espanha, o escritério de advogados Raposo
Bernardo & Associados chega a Cabo Verde ainda neste Verao. A informagao foi avangada
pelo “partner” principal dessa sociedade de advogados vocacionada para o apoio as empresas

e operagées comerciais e de investimento, em Portugal e no estrangeiro.

“Gaho Vierde
£ anossa
proxima aposta”

I Por: AIDE CARVALHO

- Qual é 0 vosso objectivo em investir em
Cabo Verde?

- O nosso obyjectivo ndo € concorrer com quem
for, mas sim trazer investimentos para paises de
lingua e expressdo portuguesa e neste caso para
Cabo Verde, nos sectores de infraestruturas, sane-
amento basico, salde, turismo e construgdo civil.
Os nossos servigos abrangem acomponente legal ,
contabilidade, fiscalidade, alguma estratégia de
mercado, para aém de acompanhamento em con-
tactos Uteis para 0 desenvolvimento dos negécios
dos nossos clientes. Temos presenca ibérica em
agumas cidades de Portugal e Espanha, sendo que
Cabo Verde é a nossa proxima aposta.

- Porqué a escolha de Cabo Verde?

- Por vériasrazfes. Primeiro, por causadapo-
sicdo geogréfica, devido asua proximidade com a
Uni&o Europeia. Segundo, pelo desenvolvimento
econdmico e por outro lado, acresce ainda, embo-
racom umaimportanciadecisiva, o elevado nivel
cultural e educacional que o povo cabo-verdiano
revela. Estatrata-se, seguramente, de uma condi-
¢do fundamental na decisdo de investimento de
qualquer empresario ou gestor.

- O quepretendem em relagéo a estearqui-
pélago?

- Pretendemos dois aspectos fundamentais:
Uma aproximagdo cadavez maiscom aU.E e por
outro lado apostamos em area de desenvol vimen-
to social. N&o é so fazermos trabalho de advoca-
cia mas sim captar investimentos estrangeiros e
trabalhar nas &reas de desenvolvimento social, con-
tribuindo para o desenvolvimento desses paises e
neste caso concreto Cabo Verde.

- Espanhafoi o primeiro passo davossain-
ternacionalizacdo. Desde quando tém presenga
naquele pais? Quetipo declientestém?

- Exactamente. Trabalhamos com regularida-
de com o mercado espanhol ha cerca de dez anos.
A intensificag8o dessa actividade exigiu a abertu-
ra de escritorio proprio em 2003, em Madrid. O
Nnosso escritorio naquel acidade espanholatem ser-
vido como plataforma de intercdmbio para os ne-
gocios ibéricos e, a partir deste centro, também
parao Brasil e Africa. A nossa carteirade clientes
é muito diversificada, abrangendo desde grandes
gruposaPME. Aséreasde actividadejuridica, em
Espanha sdo fundamental mente os investimentos
estrangeiros, comerciais, sectores regulados, so-
cietério, fusdes e aquisi¢les, “private equality”,

laboral e fiscalidade.

- Que oportunidades de investimento para
empresas portuguesas vé em Cabo Verde?

- Cabo Verde apresenta-se para o investidor
externo como um mercado extremamente interes-
sante, por conciliar umalocalizago geograficaex-
celente, como plataforma entre a Africa Ociden-
tal, a Europa, a América do Sul e a América do
Norte. Por outro lado, as politicas de abertura ao
investimento estrangeiro comegam a dar 0s seus
resultados, decorrentes da criagéo das necessérias
condicdes legais, fiscais e mesmo politicas, que
se tém revelado extremamente favoréveis ao in-

vestimento externo.

Estando esgotadas parte das privatizagdes em
sectores essencial s da economia, vemos muito in-
teresse em sectores estruturais, que contribuam
para o desenvolvimento local. A politica da nossa
sociedade semprefoi delongo prazo, pelo que ndo

elegemos os sectores de riqueza imediata e fécil
como os prioritarios. Pelo contrério, privilegiamos
0 apoio legal a projectos em sectores como asin-
fraestruturas, a construgéo, o ambiente, os trans-
portes e logistica, o turismo e o financeiro e ban-
cario. Cremos que estes serdo os sectores onde nos
préximos dez anos ha muito pararealizar e gosta-
riamos de estar envolvidos nos projectos estrutu-
rais que hao-de deixar marcas no desenvolvimen-
to deste pais.

- E em termos de contactos no nosso pais?

- Jatemos muitos contactos. O Nosso escrito-
rio val dar jaformagéo para os quadros do Banco
Central de Cabo Verde sobre o acordo de Basileia
I1. Neste momento estamos em contacto com re-
guladoresde Cabo Verde, entidades oficiaise com
empresas para apresentarmos esta potencial par-
ceriacom osinvestidores.

Jativemos uma reuni&o com o Senhor Basto-

“E preciso ter em consideracdo que a nossa internacionalizacdo se fard através

de escritorios proprios, com meios humanos nossos, meios técnicos nossos e

instalagées nossas. Nao se trata de qualquer rede de correspondentes”.
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nario da Ordem dos Advogados, que manifestou a
maxima cordialidade e receptividade para com a
nossa instalagdo em Cabo Verde. O mesmo suce-
deu com mais de uma dezena dos colegas com
guem tivemos oportunidade de reunir. Paranés é
importante sentir essa abertura; ndo hesito em di-
zer que revelaum superior sinal de inteligéncia

- Para quando é que os clientes em Cabo
Verde poder 80 contar com 0S VOSSOS Ser Vigos?

- Desde ja. Neste momento estamos em pro-
cesso de seleccdo em Cabo Verde, bem como de
instalacéo fisica. A partir do momento em queisto
aconteca, durante o Verdo, vamos comegar a exe-
cutar o projecto.

- O que pensam encontrar no mercado em
Cabo Verde?

- A nossafilosofia € de longo prazo. Entramos
neste pais com muita humildade e com muito res-
peito pela advocacia local. Esperamos encontrar
muito trabal ho paraconseguirmosvingar. Mastem
sido sempre esse 0 Nosso lema, onde quer que es-
tejamos: muito trabalho. Por outro lado, encontra-
remos também muitos amigos. De certo modo, é
um prazer vir reencontrar, alguns anos depois,
amigos que foram meus alunos na Faculdade de
Direito de Lisboa e hoje sdo advogados oualtos
quadros em Cabo Verde. E isso que pensamos en-
contrar.

- A expansdo continua ou para por aqui?

- O nosso escritdrio tem asede central emLis-
boa. Em 2002 abrimos escritdrio no centro de
Madrid. Em 2004 no Algarve, ao sul de Portugal.
Jaem 2005 no Porto, no nortedo pais. Agoraesta-
mos ainiciar a nossa introdugdo em Cabo Verde.
Em termos de expansio em Africa prosseguire-
mos em Mogambique, onde estamos atomar uma
posicéo de destaque no mercado da advocacialo-
cal, e que em breve sera devidamente anunciada.

Fecharemos 0 nosso circulo de Africano ini-
cio de 2006, com algum tipo de intervencdo em
Angola, Sdo Tomé e na Guiné-Bissau. A nivel eu-
ropeu, anossadimensao permite-nos desenvolver
alguma presengano leste, em paises como a Eslo-
véquia, Hungria e outros da mesma zona geogré-
fica e com idéntico perfil. Mas é preciso ter em
consideragdo que a nossa internacionalizagéo se
fara através de escritorios proprios, com meios
humanos nossos, meios técnicos Nossos e instala-
¢Oes nossas. N&o se trata de qual quer rede de cor-
respondentes.
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“Cabo Verde e Europa do Sul: Asviasde
uma cooper acao duravel” € um projecto que
esti a ser desenvolvido em Barlavento, com a
contribuicdo técnica e financeira da “PRO IN-
VEST”, programadaUni&o Europeia/ ACP para
a promocao de investimentos e transferéncia de
tecnol ogia nos paises da Africa, Caraibas e Pa-
cifico. Este projecto resulta da parceria entre a
Cémara de Comeércio, IndUstria, Agricultura e
Servicos de Barlavento (CCIASB), e a Eurobic
Toscana Sud (Agénciade Desenvolvimento Ter-
ritorial sediada na Toscénia - Itdlia), a Agate
(Agéncia de Desenvolvimento Econémico de
Tarn, Franca) e o CEEI (Centro Europeu de Em-
presas e Inovagdo da Galiza, Espanha).

Estabelecer sociedades entre micro, peque-
nas e médias empresas do norte do pai's, com pro-
jectos nas éreas de turismo rural, eco-turismo e
indlstria alimentar tradicional - pesca, agricul-
turae pecuéria -, e empresas europeias daltdlia,
Franca e Espanha; e criar ferramentas de coope-
racdo, informagéo e promogdo que favorecam o
desenvolvimento do sector privado. Estes séo os
objectivospreconizadospelo “ Cabo Verdee Eu-
ropa: As vias de uma cooperacdo duravel”,
projecto orcado em mais de 120 mil euros (mais
de 13 mil contos cabo-verdianos), dos quais 60
mil foram disponibilizados pela “PRO IN-
VEST”, tendo os parceiros e empresas contribu-
ido com 40 e 11,9%, respectivamente.

NOTI

CABO VERDE E EUROPA DO SUL

As vias de uma cooperacao duravel

ClA

“Recebemos um total de 25 projectos de
21 promotores dasilhas de Santo Antdo, Séo
Vicente e S50 Nicolau. Desses foram seleccio-
nados os 15 com maior potencial para o esta-
belecimento de uma cooperacgéo. Neste mo-
mento estdo a ser reunidasinfor magdes mais
detalhadas sobre os proj ectos pr é-selecciona-
dos, que serdo apresentadas as empresas eu-
ropeiasinteressadas’, explicaAdriano Cruz, Se-

cretario-geral daCCIASB, real cando que as par-
cerias podem ser de ordem financeira, técnica,
tecnoldgica, transferéncia de know-how, acor-
dos comerciais, joint-ventures, e outras.
ParaNovembro proximo, estdo previstasmis-
sbes teméticas durante as quai's as empresas eu-
ropeias visitardo, por um periodo de cinco dias,
as suas congéneres cabo-verdianas, cujosprojec-
tos foram seleccionados para o estabel ecimento

de acordos de cooperagdo. A expectativada C&
marado Comércio € que, no ambito desses acor-
dos, surjam novos projectos conjuntos entre as
empresas nacionais e europeias, cujos financia-
mentos poder&o contar, com apoios dos parcei-
ros - Eurobic, Toscana Sud, Agate, CEEI e Cl-
ASB - encontradosjunto do “PRO INVEST”.

Constancga de Pina

FORMAGCOES PROFISSIONALIZANTES

Jovens do Fogo beneliciam de
projectos de carpmtaria e marcenaria

O Centro Concelhio deAlfabetizac&o de S&o Fi-
lipe pretende implementar um projecto na area de
carpintariae marcenaria, beneficiando 15 jovensque
frequentam ou ja concluiram circulos de cultura. O
projecto, cujo arranque esta aprazado para 0 més
de Outubro, apds a azégua, tera a duracdo de cinco
meses e esta orgado em 900 contos, financiados pela
Direccdo-Geral de Alfabetizagdo e Educacdo de
Adultos.

Oscandidatos acarpinteiro/marceneiro foram se-
leccionados, na sua grande maioria, no interior da
ilha do Fogo - Cova Figueira, Patim, Salto, Luzia
Nunes e Monte Tobar -, zonas agricolas por excelén-
cia, 0 que acabou por condicionar o inicio daforma-
¢80 a0 término do periodo de azéguas, isto &, a pri-
meiraquinzenade Outubro. O objectivo deste curso,
segundo o orientador pedagdgico da Alfabetizagdo
em S8 Filipe, éincutir nosjovens, inclusive alguns
que ja tém prética de carpintaria/marcenaria, infor-
magdes que lhes permitam entrar no mercado de tra-
balho sem nenhuma contrariedade.

“Escolhemos esta formagao porque car pinta-
ria/marcenariaéumaareaquecarecedeprofissi-
onaiscom uma classificagdo adequada. No térmi-
no deste curso, cada formando receberd um Kit
deferramentas, avaliado em 15 mil escudos, quefacilitara a
integracdo dos mesmos no mercado de trabalho”, completa
Anténio Alberto Lopes.

MANUTENCAO E TURISMO
EM SAO VICENTE

Enguanto isso, em S&0 Vicente acontecem dois cursos pro-
fissionalizantes nos dominios da manutencéo industria e turis-

mo, promovidos pela Camara do Comércio, Industria, Agricul-
turae Servigos de Barlavento. O primeiro preconizaacriagéo de
um sistema produtivo forte e dinémico assente naval orizagdo do
capital humano e o segundo, Capacitacdo de Guias de Turismo,
étido como um sustentaculo para o futuro daeconomia de Cabo
Verde.

A justificag8o para esses cursos de Manutengdo Industrial e
Turismo vem de atras, mais concretamente do Forum “ Constr u-
¢éo de um Quadro de Consenso Nacional para a Transfor-

magcao de Cabo Verde’, realizado a 11 de Abril de
2003, e que elegeu a indlstria ligeira e o turismo
como sectores estratégicos do desenvolvimento do
pais.

“As vulnerabilidades do pais citadas nos di-
ver sos estudos econdmicos muitas vezes estdo as-
sentes nesses pontos fracos que condicionam eli-
mitam o alcance de qualquer politica de desen-
volvimento. O Unico factor potencialmente posi-
tivo ou forte sdo os recursos humanos que, ao
mesmo tempo, constituem o principal problema
do pais’, I1&-se na brochura do curso de Manuten-
| ¢do. A referida publicacdo especificaque o curso de
Manutenc&o Industrial tem aduracdo de 180 horase
trés fases: tedrica, prética e estagio. Os participan-
tes estéo repartidos em dois sub-grupos, um forma-
do por pessoas que estdo ligadas a empresas indus-
trials € um outro por jovens a procura do primeiro
emprego.

Relativamente a0 curso de Guias de Turismo,
| cujo arranque aconteceu na segunda-feira, 25, con-
templa dez alunos de S&o Nicolau, quatro de Santo
Antdo e dez de S&o Vicente. O curso desenvolve-se
nos modulos teoria, prética e estagio e tem a dura
¢ao de 266 horas. “Os consensos apontam para a
qualidade de um turismo especializado como o eco-turismo,
turismo rural e cultural (excursdes de aventura, jogos des-
portivos nduticos, excur sdes culturais, turismo de habitag&o,
deentreoutros)”. E porque o turismo € um mercado competiti-
Vo, “Cabo Verdetera que, ndo so definir o seu mercado-alvo
efacilitar o desenvolvimento deinfra-estruturas, como tam-
bém providenciar formagdes que tendam a aumentar a efici-

éncia do sector”, frisaAdriano Cruz.
Constanca de Pina
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E 0 caso dacooperagio holandesa, responsavel pelo gros-
so do financiamento do PANA Il e que assume, igualmente,
um papel de primeiro plano no que diz respeito ao financia-
mento dos projectos e programas nele inscritos e que ja co-
megaram a ser implementados. Todo o trabalho durante ane-
gociacdo e de garantia das condi¢des necessarias teve a con-
duzi-lo, pela parte holandesa, o embaixador Joos van Agge-
len que, depois de quase seis anos como representante diplo-
mético dos Paises-Baixosem Cabo Verde, terminou asuamis-
s80 eregressa, como ele proprio diz, com o sentimento de ter
feito “tudo o que era possivel” para que a cooperacdo entre
os dois paises no dominio do ambiente desse 0s seus frutos.

Essesfrutossdo hojevisive's, e consubstanciam-se naexis-
ténciado PANA Il e nas perspectivas que abre para o futuro
de Cabo Verde, em todos os dominios. Na entrevista que se
impunha, nahorado balango, com o diplomataholandés, Joos
van Aggelen considerou que a deciséo da Holanda de con-

BREANO

quin=zermal

entanto, é

centrar a sua gjuda a Cabo Verde no sector

do ambiente foi uma*“aposta ganha”, pers-

pectivando que também o facto de o seu go-

verno ter decidido disponibilizar esses apoios

na modalidade de ajuda or¢camental tera “im-
pacto positivo” nasua utilizacgo.

UM BOM EXEMPLO

“Trabalhdmos intensamente,
nos ultimos cinco anos, para conse-
guirmososresultadosactuaisecreio
gueaexisténciadoPANA|l easboas

perspectivas de materializacdo que
apresenta constituem um passo em frenteem rela-
¢ao, por exemplo, ao primeiro plano ambiental”,
referiu 0 embaixador, congratulando-se com o facto
de preconizar um “excelente quadro de descentra-
lizacao” que garante aos municipiosum “papel cen-
tral” naexecucdo dos projectos e programas aprova-
dos e na utilizag&o dos recursos disponibilizados pelo
governo dos Paises-Baixos.

Segundo Joos van Aggelen, para quem o PANA |l é um
“bom exemplo da excelente cooperagdo” existente entre os
dois paises, essa circunstancia vai permitir que 0s projectos
beneficiem mais directamente as popul agBes mais periféricas
0 que, naopinido do diplomata, seravisto, pelo governo ho-
landés e pelas autoridades cabo-verdianas como um “resul-
tado positivo” das acgdes que véo ser empreendidas no do-
minio do ambiente.

Mas para 0 embaixador, ndo hé dividas de que outros re-
sultados esperados seréo atingidos, umavez que, na sua opi-
nido, tanto o PANA Il em si como a grande envolvéncia que
presidiu a suaelaboragéo e a confianga depositadanasuaim-
plementac&o s&o “indicadores seguros’ disso mesmo.

A experiéncia da cooperacdo holandesa com Cabo Verde
no sector do ambiente foi analisada por Joos van Aggelen em
comparagdo com o que esta a ser levado a cabo noutros pai-
ses, nomeadamente no Senegal, resultando dessa compara-

O embaixador Joos van Aggelen foi condecorado pelo Presidente da Republica, Pedro Pires.
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o o sensibilizag o

EMBAIXADOR DA HOLANDA:

O Segundo Plano de Accao Nacional parao Ambiente (PANA II) ja € umarealidade em Cabo Verde, prevendo-
se que o seu impacto no desenvolvimento do pais venha a reflectir-se, positivamente, em todos o0s sectores
davidanacional. Aresponsabilidade por esses resultados serd sempre repartido por um grande nimero de
instituicOes e entidades nacionais e estrangeiras que, desde o inicio, se envolveram incondicionalmente na
elaboracdo e, agora, na implementacdo desse instrumento estratégico para o futuro de Cabo Verde. No

de justica destacar o papel de algumas dessas entidades e institui¢ces, pela

centralidade e transcendéncia das intervengdes que tiveram e terdo nesse processo.

Panall ¢ “exemplo
ia cooperacao hilateral’

¢80 uma apreciacdo positiva, umavez que, segundo o embai-
xador, ndo obstante ser um pais também com acentuados pro-
blemas de ordem ambiental, 0 Senegal n&o dispde de um pla-
no “t&o abrangente” como o PANA 1.

Outro aspecto importante destacado nessacomparagéo diz
respeito aforma“muito participativa’ como o PANA 1l foi
elaborado, com a colaboracéo estreita das autarquias. Naopi-
nido do diplomata, isso foi possivel em Cabo Verde com al-
gumafacilidade mas talvez ndo fosse viavel no Senegal, uma
Vez que € necessariauma“razoavel capacidade técnica e o
respeito pelos necessarios equilibrios’ entre as atribuicoes
detodos os niveis de poder participantes no processo. Segun-
do o embaixador, tais resultados “néo seriam possiveis a
curto prazo” naguele pais vizinho.

Por tudo isto, Joos van Aggelen disse estar convicto de
gue o balango afazer no fim dos 10 anos de vigéncia do Se-
gundo Plano deAcgéo Nacional parao Ambiente serdo “fran-
camente positivos’ e manifestou a sua confianga na “capa-
cidade derealizacdo” das autoridades, dos técnicos e da so-
ciedade de Cabo Verde, aos quais desejou 0s maiores suces-
SOS.

No momento de se despedir, o diplomata holandés mani-
festou-seigualmente confiante de que a
cooperacdo entre os dois paises
“continuaréacrescer”, uma
vez que, na sua opinido, ela
€"“apenasum aspecto” das
relacdes entre os Paises-
Baixos e Cabo Verde, que
considerou “muito profun-
das’ porque “baseadasno ¥
entendimento entre os dois
povos’, sendo exemplo disso
a existéncia de uma grande co-
munidade cabo-verdiana “per-
feitamente integrada” na
sociedade holandesa,
segundo o em-
baixador.
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ELECTRA PREVE MANUTENCAO DE GERADORES DO PALMAREJO

Acoitada por cortes
sistematicos no
abastecimento de
energia eléctrica, a
cidade da Praia podera
enfrentar uma crise
ainda maior durante o
més de Setembro. A
Electra prevé iniciar a
manutengao dos
geradores do
Palmarejo em finais de
Agosto, o que vai
provocar cortes
parciais e rotativos nos

bairros da Capital.

Segundo Rui Santos, aempresa aguar-
daachegadadas pecas encomendadas para
iniciar o processo de manutencédo dos dois
grupos de producéo de electricidade. Por
cada um dos grupos que estiver parado
para reparacdo, calcula que seréo feitos
cortes sisteméticos durante dez dias. No
total serdo vinte dias de cortes no abaste-
cimento de energia, em pleno periodo de
Veréo.

“A pontanacidadedaPraiaéde16,5
mega-watts, masprevemosinterromper
o abastecimento numa média de apenas
doismega-watts. E essescortesiréores
peitar uma ordem derotatividade”, in-
forma o gestor da Electra. Segundo San-
tos, a Electra vai contactar o0s servicos
equipados com geradores de emergéncia
no sentido de usarem tais equipamentos
durante esse periodo de crise. Desta for-
ma, diz, sera diminuida a sobrecarga nos
geradores.

Os cortes que tém afectado a cidade da

Praia nos Ultimos tempos estéo relaciona-
dos, em parte, com a excessiva vibragéo
registada nos geradores Caterpilar, insta-
lados na central do Palmarejo, e que pro-
vocam interrupcdes inesperadas. Foraisso,
outras avarias continuam a ser provoca-
das, segundo Santos, pelaacgéo incontro-
lada das méaguinas de escavacao de deter-
minadas empresas e da prépria edilidade
praiense. Como explica, aCamaradaPraia
continua a autorizar obras na via publica
sem perguntar a Electra se tem ou néo ca-
bos subterraneos instalados nesses terre-
nos. “Chegamosaender ecar algunspro-
testosa Camara, masdenada serviram.
As intervencdes persistem sem consul-
tas prévias, com as consequéncias que
todos conhecemos’, afirma Rui Santos,
para quem a edilidade da Praia tem mani-
festado uma postura de blogueio a activi-
dade da Electra, na Capital. Como expli-
ca, aCémarademoraum tempo excessivo
aautorizar ostrabalhos daempresanavia

publica, o que prejudicaos planos daElec-
tra no tocante a manutencdo dos ramais
de agua e dos cabos de el ectricidade.

Outro factor que tem estado naorigem
dos cortes de electricidade tem a ver com
a fraca capacidade da empresa em fazer
reservas de energia. Deste modo, umaava
riaimplicalogo o corte no abastecimento
apopulacao e pode também ter consequén-
cias na producgdo e distribuicdo de agua.
No entanto, a capacidade instalada da
Electra corresponde, neste momento, as
necessidades da cidade da Praia em &gua
eenergia. Esse quadro tem sido, no entan-
to, afectado pelas avarias, como explica
Rui Santos.

S6 no primeiro semestre do ano passa-
do, a Capital sofreu seis black-
outs.Situacles, todas el as, provocadas por
avarias que surpreenderam a Electra, se-
gundo o gestor desta empresa. No entan-
to, persiste o problemada vibragdo exces-
siva dos geradores da Caterpilar. A vibra-

¢do das maquinas tem estado na origem
de algumas avarias mas, mesmo assim, a
Electratencionaadquirir maisum gerador
dessamarca. |sto porque, segundo Santos,
a central do Palmarejo foi dimensionada
desde o inicio para receber mais dois ge-
radores Caterpilar e, optar por uma outra
marca, iriaacarretar custos suplementares.
De qualquer modo, a Electra promete ter
mais prudéncia neste novo negdcio.
Quanto a agua, a Electra defende que
0 abastecimento tem estado a ser mais di-
ficil naszonas altas. No entanto, aempre-
sa aguarda a conclusdo do projecto X
FED, da Unido Europeia, para proceder a
ampliacao darede de distribuicéo de agua
nacidade da Praia. O projecto daEU pre-
vé a construcdo de dois reservatorios e a
remodelacdo de uma conduta. Enquanto
essas obras ndo estiveram prontas, a Elec-
tra tenciona melhorar a rede de distribui-
¢ao de agua e canalizar esse liquido com
maior justica para todas as habitacoes.

Kim-ZéBrito



